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FAKTORING: JAK UTRZYMAC PLYNNOSC FINANSOWA

Idealng sytuacja jest, gdy przedsigbiorstwo we wtasnym zakresie wypracowuje operacyjne
przeptywy srodkdéw pienieznych, ktére pozwalajg na sptate zobowigzan w ustalonym
terminie.

W przypadku spoétek, ktére nie sg wystarczajgco dokapitalizowane, rozwijaja sie czy tez po
prostu majg problemy finansowe, niezwykle waznym staja sie dostepne na rynku narzedzia
poprawiajgce ich sytuacje ptynnosciowa - kredyt, pozyczka, leasing, a takze zyskujacy na
popularnosci faktoring.

Utrzymanie ptynnosci finansowej to niezbedny warunek do prawidtowego funkcjonowania
kazdego zdrowego przedsiebiorstwa. Plynnos¢ finansowa oznacza, ze dana jednostka jest w
stanie terminowo regulowaé swoje zobowigzania, tj. ptacié¢ za nabyte dobra lub ustugi,
przelewaé pracownikom nalezne im wynagrodzenie czy tez dokonywac ptatnosci o
charakterze publicznoprawnym do urzedu skarbowego czy ZUS.

Pracujac na co dzien przy badaniu sprawozdan finansowych, do$é rzadko spotykam sie z
wyborem przez firmy faktoringu jako formy finansowania. Przyczyng takiego stanu rzeczy
moze by¢ fakt, iz faktoring bywa kojarzony czy nawet mylnie utozsamiany z windykacja
naleznosci, co moze powodowaé negatywny wydzwiek wsrdd klientéow spétki, czego
przedsiebiorcy starajg sie unikng¢. Wedtug danych Polskiego Zwigzku Faktoréw rynek ten
nieustannie sie rozwija, do czego przyczynia sie z jednej strony wieksza swiadomos$é
zarzadzajgcych w przypadku duzych podmiotdéw, a takze wieksza dostepnosé tego rodzaju
finansowania dla matych firm w poréwnaniu z innymi ustugami.

Na czym polega faktoring

W dobie olbrzymiej konkurencji na rynku sprzedazy débr i ustug, nieustannej walki o klienta,
przedsiebiorcy coraz czesciej zmuszani sg do wydtuzania stosowanych przez nich
zwyczajowo termindw ptatnosci (kredytowania odbiorcy) przy jednoczesnym braku
mozliwos$ci odroczenia terminéw sptaty powstatych zobowigzann. W okreslonych branzach,
jak na przyktad w branzy logistycznej czy w przypadku supermarketdw jest to dosé
powszechnie spotykana praktyka.

Faktoring polega na sprzedazy przez przedsigbiorce (faktoranta) nieprzeterminowanej wierzytelnosci
do firmy faktoringowej (faktora). Krétko méwiac, faktor - najczesciej instytucja finansowa, bank -
kupuje od faktoranta faktury. Faktorant niemalze od reki dostaje pienigdze za dostarczona fakture,
ktére stanowig jej rownowarto$é pomniejszong o prowizje dla faktora badz sg zaliczkg tej kwoty -
sptata catosci naleznej kwoty umownej po potrgceniu wynagrodzenia dla faktora moze nastepowaéd
dopiero po otrzymaniu jej od wtasciwego odbiorcy - sposdb ptatnosci jest okreslany szczegétowo w
umowie faktoringowej. W celu doktadnego zrozumienia procesu nalezy rozréznié dwa najbardziej
popularne rodzaje faktoringu: faktoring niepetny oraz petny, czy tez zwany inaczej faktoring z regresem
oraz bez regresu >patrz tabela.
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Powyzszy podziat jest zdeterminowany tym, kto ponosi ostatecznie konsekwencje za brak ptatnosci
przez diuznika. W przypadku faktoringu niepetnego (z regresem), odpowiedzialnoéé caly czas cigzy
na wystawcy faktury (faktorancie). W praktyce oznacza to, ze faktor w momencie uptywu terminu
ptatnosci za fakture ma prawo jej zwrotu do faktoranta oraz otrzymania z powrotem wyptaconych mu
wczeéniej pieniedzy. Ewidencja ksiegowa takiej transakcji wyglada nastepujgco (pominigto podatek
VAT):

PRZYKEAD 1.

1) Wystawienie faktury sprzedazowej dla odbiorcy 100 zt

2) Sprzedaz wierzytelnosci do faktora i otrzymanie srodkdw pienigznych pomniejszonych o prowizje
10 zi

3) Ujecie ksiegowe prowizji 10 zi
4) Zamkniecie transakcji otrzymanie przez faktora $rodkéw pienieznych od dtuznika

Ujecie ksiegowe:

Naleznos¢ od odbiorcy Przychody ze sprzedazy
1) 100 zl | 9ozl (4a | 100zt (1
10zl (4b

Srodki pieniezne na rachunku

bankowym Zobowiazanie wobec faktora
2) 9ozl I 4a) 9ozl I 90 zi (2
4b) 10 zl 10z (3a
Rozliczenie zakupu Koszty finansowe
3a) 10zl 10z (b 3b) 10 zl I
PRZYKEAD 2

1) Wystawienie faktury sprzedazowej dla odbiorcy 100 zt

2) Sprzedaz wierzytelnoéci do faktora i otrzymanie srodkdw pienigznych pomniejszonych o prowizje
10 zt

3) Ujecie ksiegowe prowizji 10 zi



4) Zwrot srodkdéw pienigeznych - brak ptatnosci od diuznika

Ujecie ksiegowe:

Naleznos$¢ od odbiorcy

Przychody ze sprzedazy

1) 100 zi

Srodki pieniezne na rachunku

100zt (1

bankowym Zobowigzanie wobec faktora
2) 9goz | 100zt (4 4) 100zl | 90 zi (2
10zt (3a

Rozliczenie zakupu

Koszty finansowe

3a) 10zl | 10zt (3b

3b) 10 z1

Jak widaé na zaprezentowanych schematach ksiegowych, nalezno$¢ od odbiorcy catly czas pozostaje
w ksiggach wystawiajacego, co oznacza, ze to na nim cigzy odpowiedzialnos¢ ewentualnego braku
ptatnosci.

Analogicznie, w przypadku faktoringu petnego bez regresu, faktor nie ma prawa zgdania zwrotu
przekazanych przy sprzedazy faktury srodkdéw pienieznych. Ryzyko braku ptatnosci przez dtuznika
bierze on na siebie, a faktorant moze w zasadzie zapomnie¢ o swojej wierzytelnos¢ w momencie
sprzedazy faktury. Zgodnie z ponizszym schematem, nalezno$¢ od pierwotnego odbiorcy jest
wyksiegowywana natychmiast w momencie jej sprzedazy do faktora.

PRZYKEAD 3
1) Wystawienie faktury sprzedazowej dla odbiorcy 100 zt

2) Sprzedaz wierzytelnosci do faktora i otrzymanie srodkéw pienigznych pomniejszonych o prowizje
10 zt

Ujecie ksiegowe:

Naleznos¢ od odbiorcy

Przychody ze sprzedazy

1) 100 zi |

Srodki pieniezne na rachunku

| 100zt (1

bankowym Zobowigzanie wobec faktora
2) gozl | 100zt (4 4) 100zl | 90 zi (2
10zt (3a

Rozliczenie zakupu

Koszty finansowe

3a) 10zl | 10zt (3b

3b) 10zl |



Analizujac ujecie ksiegowe naleznosci oraz zobowigzan wobec faktora, nalezy mieé¢ na uwadze, iz
spotki réznie prezentujg rozrachunki z tytutu faktoringu w bilansie - jako rozrachunki inne,
finansowe czy tez po prostu jako odrebny wiersz wskazujgcy konkretnie na rodzaj ustugi, ktérej
dotyczy (tutaj najczesciej spotki sporzadzajgce sprawozdanie zgodnie z MSR/MSSF) - istotne jest,
aby przyjety sposéb prezentacji zostat opisany w informacji dodatkowej.

Ktoéry faktoring wybrac¢

Na pierwszy rzut oka, faktoring petny (bez regresu) wydaje sie lepszg opcja dla faktoranta z uwagi na
wieksze bezpieczenstwo, aczkolwiek jest to ustuga drozsza, na ktdrg nie kazdy moze sobie pozwolic.
Badania pokazuja, ze przedsigbiorcy najczesciej decydujg sie wtasnie na faktoring niepetny, ktéry
jest po prostu tariszy.

Faktoring z regresem powinien sprawdzi¢ sie przy przeprowadzaniu transakcji ze statymi klientami,
w przypadku ktérych ryzyko niewyptacalnosci ocenia sie jako niskie - firmom posiadajgcym swoich
sprawdzonych, rzetelnych odbiorcéw, o dobrej kondycji finansowej poleca sie korzystanie wtasnie z
faktoringu niepetnego. Faktor w ramach tej ustugi, poza finansowaniem, zajmuje sig réwniez
monitoringiem takiej naleznosci (administrowanie wptywodw), a takze czynnosciami dochodzenia
dtugu.

Faktoring bez regresu bedzie natomiast odpowiedni dla spétek, ktére wspdtpracujg z wieloma,
réznymi klientami, co do ktérych istnieje obawa, ze moga mieé problemy z uregulowaniem swoich
naleznosci wobec faktoranta. Wyzsza prowizja jest zwigzana wtasnie z ryzykiem, jakie bierze na
siebie faktor.

Faktoring jawny a cichy

Nalezy zwrdci¢ uwage na fakt, ze w przypadku korzystania z faktoringu, odbiorca jest najczesciej
informowany o sprzedazy powstatej naleznosci do firmy faktoringowej. W przypadku kompleksowych
terminowych uméw na ustuge faktoringu, stosowna informacja jest umieszczana na wystawianych
przez przedsiebiorce fakturach. Dodatkowo podaje sie numer konta bankowego faktora, na ktéry
odbiorca powinien przelaé¢ srodki pieniezne w zwigzku z zakupionym dobrem lub ustuga. Mowa o tak
zwanym faktoringu jawnym.

Zdarza sie jednak, ze taka informacja umieszczana na fakturze mogtaby mie¢ dla niektérych
negatywny wydzwiek - faktoring nadal rozwija sie, potrzeba jeszcze czasu, aby byt kojarzony przede
wszystkim z przydatnym narzedziem wspomagajgcym zarzadzanie ptynnoscig. W zwigzku z
powyzszym, ustugodawcy wychodzac naprzeciw potrzebom konsumentéw obawiajgcych sie o swdj
wizerunek, oferujg ustugi tak zwanego faktoringu cichego. W tym przypadku odbiorca nie wie, ze
jego naleznosci zostaty sprzedane faktorowi - brak jest jakichkolwiek informacji na fakturze,
ptatnos¢ nastepuje na konto wystawcy. Warto zaznaczyd¢, ze z tej opcji firmy korzystajg réwniez
wtedy, gdy odbiorca wprost zakazat cesji swoich wierzytelnosci na inny podmiot. Omawiana ustuga
ma w tym przypadku znamiona umowy pozyczki.

Faktoring odwrécony

Stowo komentarza nalezy sie réowniez popularnej odmianie faktoringu, jaka jest faktoring odwrécony.
Faktor przy tym rodzaju ustugi sptaca za faktoranta zgtoszone do faktoringu zobowigzania, ten z
kolei ma wyznaczony nowy termin ptatnosci na sptate zobowigzan do faktora. Za ustuge sa
pobierane najczesciej miesieczne optaty. Spétkom sg udzielane tzw. linie faktoringowe, majg
przyznane limity kwotowe, do wysokosci ktérych moga wnioskowaé do faktora o sptate powstatych
zobowigzan.

Ile to kosztuje

Podstawowym kosztem faktoringu jest wspomniana wczesniej prowizja od sprzedanej
wierzytelnosci, czyli okreslony w umowie faktoringowej procent od wartosci faktury. Nierzadko,
dodatkowg optate stanowi réwniez koszt odsetek powstatych za czas finansowania spétki, to jest od
momentu sprzedazy faktury do czasu uzyskania ptatnosci przez faktora. W zaleznosci od
wzajemnych ustalen, spdtka moze by¢ obcigzana optatami za administrowanie naleznoscia, na
przyktad wysytanie monitéw, rozpatrzenie wniosku o umowe faktoringowa, czy tez optaty za
niewykorzystanie ustalanych limitéw (w przypadku gdy nie sg okreslone w umowie). Oferta faktoréw



jest coraz bogatsza - faktorzy czesto dostosowujg warunki umowy, stosujgc indywidualne podejscie,
biorgc pod uwage portfel klientéw czy branze, w jakiej dziata.

Patrzac na aspekt rachunkowy, trzeba podkresli¢, ze wszystkie koszty, ktére dana spétka ponosi w
zwigzku z faktoringiem, powinny by¢ zaprezentowane w rachunku zyskdéw i strat w pozycji kosztéw
finansowych (poza dziatalnoscig operacyjng).

PRZYKLAD 4

Firma transportowa ABC wystawita swojemu kontrahentowi DCE fakture za wykonang ustuge w
kwocie 100 000 zt (Sp). Z firmg DCE wspétpracuje od lat, jednakze z uwagi na zmieniajgce sie
otoczenie i wysoka konkurencje, zmuszona byta do wydtuzenia zwyczajowego terminu ptatnosci za
wykonana ustuge z 30 dni do 60 dni. Ze wzgledu na fakt, ze pod koniec miesigca potrzebowata
srodkdéw na zaptate wynagrodzen dla pracownikdw, a jej zwyczajowe przeptywy pieniezne zostaty
zaburzone, zdecydowata sie na skorzystanie z ustugi faktoringu z regresem. Firma faktoringowa
przelata spoétce wynagrodzenie wynikajgce ze sprzedanej faktury pomniejszone o 2 proc. - prowizje
(2000 zt), tj. 98 000 zt (2), (3). Dodatkowo naliczyta optaty administracyjne w wysokosci 500 zt (4) i
wystawita fakture. Dtuznik zaptacit faktorowi za sprzedang fakture (5), na ktdérej pominigto podatek
VAT.

Ujecie ksiegowe:

Naleznos¢ od odbiorcy

Przychody ze sprzedazy

1) 100 zl | 100zl (2a

Naleznos¢ od faktora

I 100zt (1

Przychody finansowe (prezentowane
per saldo z kosztami finansowymi)

2b) 9ozl | gozl (2c¢

Srodki pienigzne na rachunku
bankowym

20) 9ozl | 90 zi (2b

Koszty finansowe

2¢) 9ozl

Rachunek bankowy

2) 98000zl I

Rozliczenie zakupu

2a) 100 zi

Koszty finansowe - faktoring

3a) 20001zl I 2000zl (3b

PRZYKLAD 5

3b) 2000zl
4) 500 zi
2500 zl

Firma FGH posiada rozdrobniong strukture klientéw o réznej kondycji finansowej. W celu utrzymania
ptynnosci finansowej zdecydowata sie na podpisane z faktorem umowy faktoringu o miesiecznym
limicie 5 000 000 zt. Prowizja faktora wynosi 2 proc., natomiast kara za niewykorzystanie limitu 20
000 zt (3). W miesigcu czerwcu firma FGH sprzedata faktorowi naleznosci na kwote 3 500 000 zt (1),
(2). Pobrana prowizja wyniosta 70 000 zt (pominigto podatek VAT).



Ujecie ksiegowe:
NaleZnosc od odbiorcy Przychody ze sprzedazy

1) 100 z1 100zt (2a l wozl (1

Przychody finansowe (prezentowane
Naleznosc¢ od faktora per saldo z kosztami finansowymi)

2b) qozl l gozl (2c 2¢) goz l 9o zi (2b

Srodki pieniezne na rachunku

bankowym Koszty finansowe
2¢) oozl 2a) 100zl |
Naleznos¢ od odbiorcy Zobowigzanie wobec faktora
Sp.) 3050000zl | 3500000z (1 20000zl (3
Naleznos¢ od faktora Koszty finansowe - faktoring
2a) 34300001z | 3430000121 (2b 34300007zl (2a
Rachunek bankowy Koszty finansowe - faktoring
2b) 3430000 zl 1) 3500000 zi
3) 20000zl
3520 000 zi

Kiedy wybrac faktoring

Faktoring kojarzy sie przede wszystkim z cesjg wierzytelnosci badz ubezpieczeniem naleznosci.
Mozna wiec zadaé sobie pytanie, czym rdézni sie od powszechnie znanych innych praktyk. Sama
cesja wierzytelnosci nie daje jednostce kompleksowej ustugi, jaka czesto jest faktoring. Trzeba
pamietaé, ze niejako ,za nig" prowadzone jest zarzgdzanie naleznosciami, m.in. wysytane sg
przypomnienia, monity. Z kolei w przypadku ubezpieczenia naleznosci, spdtka nie dostaje pieniedzy
od razu ale wtedy, gdy kontrahent jej nie zaptaci, a ona udowodni, ze dokonata wszelkich staran, aby
dang naleznos$é odzyskaé, pojawia sie szansa na otrzymanie srodkéw pienieznych.

Warto tez podkreslié, ze obecnie funkcjonuja na rynku platformy faktoringowe dzieki ktérym nawet
najmniejsi przedsiebiorcy o krétkim stazu na rynku, moga wystawi¢ na sprzedaz pojedynczg fakture
(z pominieciem dtugiej procedury badania zdolnos$ci kredytowej, przedstawiania zaswiadczen z
urzedu skarbowego czy ZUS). To tzw. mikrofaktoring. Przy wyborze innych form finansowania duzo
bardziej liczy sie standing finansowy danej firmy, jej pozycja oraz okres aktywnosci na rynku czy
portfel klientéw. Sprawdzenie powyzszego trwa, dlatego w przypadku wystapienia potrzeby
szybkiego uzupetnienia brakéw ptynnosciowych poleca sie wtasnie te forme finansowania. Faktoring
sprawdza sie wiec dobrze w sytuacjach, kiedy potrzebna jest firmie gotéwka - przy koniecznosci
zaptaty za zobowigzania state takie jak faktury od dostawcéw handlowych, wynagrodzenia dla
pracownikéw czy ptatnosci urzedowe. Szybkos¢ uzyskania tej formy finansowania sprawia, ze
zyskuje ona na popularnosci. W przypadku, gdy jednostka bedzie chciata sfinansowaé¢ zakup
inwestycyjny, przyktadowo srodka trwatego, lepszym rozwigzaniem bedzie kredyt badz leasing.



Korzystanie z ustug faktoringu nie zawsze kojarzy sie z windykacja, bywa, ze wystawcy faktur
osiggajg przeciwny efekt - odbiorcy ptynnie regulujg swoje zobowigzania, widzac na fakturze
informacje o przejeciu faktury przez firme faktoringowa. Dodatkowo taki przedsiebiorca moze by¢
postrzegany jako doswiadczony na rynku gracz potrafigcy efektywnie zarzadzaé swoja ptynnoscia,
jako stabilna jednostka, z ktérg chcg wspdtpracowaé instytucje finansowe.

Podsumowanie

Uksztattowany w Stanach Zjednoczonych faktoring coraz prezniej zyskuje grono nowych
entuzjastéw, zwtaszcza w Europie Zachodniej, gdzie obecnie skupia sige okoto 65 proc. Swiatowego
rynku. To nowoczesne narzedzie, po ktére siegajg zaréwno swiadomi przedsiebiorcy, doceniajac jego
zalety nad innymi formami finansowania, jak réwniez mniejsze jednostki, dla ktérych przede
wszystkim liczy sie tatwo$é w dostepie do ustugi i szybkos¢ otrzymania srodkéw pienieznych.
Decydujac sie na skorzystanie z instrumentéw finansowych dostepnych na rynku, nie powinno sie
wiec zapominaé o faktoringu, ktéry byé moze okaze sie najlepszg z alternatyw w danej sytuacji.
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