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PRZYCHODY Z UMOW WIELOELEMENTOWYCH W SWIETLE KSR 15

Wtasciwe rozpoznanie poszczegdlnych elementéw umow wieloelementowych, a nastepnie
przypisanie do kazdego z nich odpowiedniej czesci przychodu oraz ich poprawne ujecie jest
kluczowe, by prawidtowo odzwierciedli¢ w ksiegach wynikajgce z uméw wieloelementowych
przychody ze sprzedazy.

Standard w zakresie uméw wieloelementowych jest odpowiedzig na szeroki zakres
przedmiotowy umoéw zawieranych miedzy dostawcami i nabywcami oraz zwigzanych z tym
wyzwan w zakresie prawidtowego ujecia przychoddw z ich tytutu. Jest to temat o tyle ztozony,
ze wymaga znajomosci nie jednego, a wielu standarddéw, ktére moga by¢ powigzane z
poszczegdlnymi elementami takiej umowy.

UMOWA

Jednym z warunkdéw koniecznych do rozpoznania przychodu ze sprzedazy jest zawarcie
umowy pomiedzy dostawcg i nabywca débr. Temat wydaje sie co do zasady jasny, jesli
umowa dotyczy sprzedazy pojedynczych débr lub ustug - zazwyczaj istniejg odpowiednie
przepisy, ktére nalezy dla danej transakcji zastosowaé i bez zbednych watpliwosci ujgé taki
przychdd ze sprzedazy w ksiegach. Pytania pojawiaja sie jednak czesto w sytuacji, gdy
zawarta umowa dotyczy sprzedazy wielu odrebnych débr lub ustug, ktére da sie wyodrebnié
jako poszczegdlne elementy umowy, czyli inaczej w przypadku zawarcia umow
wieloelementowych. Mozliwa jest réwniez sytuacja, w ktérej podmioty zawarty wiele
powigzanych wzajemnie umdéw i moga one wymagac tagcznego rozpatrzenia.

ELEMENT W UMOWIE WIELOELEMENTOWEJ

Wskazéwki w tym zakresie znajdziemy w Krajowym Standardzie Rachunkowosci 15
~Przychody ze sprzedazy wyrobdéw, pétproduktéw, towardw i materiatéw” (dalej KSR 15). Jak
wspomniano, umowa wieloelementowa dotyczy nie jednego, a wielu elementéw. Czym jest
jednak element w umowie wedfug KSR nr 15?7 Zgodnie z jego rozumieniem, osobny element
umowy bedzie stanowi¢ kazdy rodzaj sprzedazy dobra czy ustugi, ktéry mozna odrézni¢ od
innych na podstawie jego specyfiki. Podziat ten koriczy sie w momencie, gdy nie ma juz
dalszej podstawy do odréznienia danej sprzedazy od pozostatych.

Poza wspomnianym juz zawarciem umowy, w przypadku kazdej sprzedazy musza by¢
spetnione tacznie tez pozostate warunki ujecia przychodu, czyli:

— transakcja musi posiadaé tresé ekonomiczna,

— mozliwe jest wiarygodne ustalenie wynagrodzenia i kosztu realizacji umowy,

— musi nastapi¢ przekazanie znaczacych korzysci i ryzyk zwigzanych z dobrami, ktére sg
przedmiotem umowy,

— uzyskanie wynagrodzenia ze sprzedazy powinno by¢ uprawdopodobnione.
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Zgodnie z KSR 15, w sytuacji zawarcia uméw wieloelementowych, gdy umowa dotyczy nie
jednego a wielu elementdw, poza kwestiami wymienionymi wyzej muszg byé réwniez tgcznie
spetnione 3 dodatkowe warunki:

— nalezy ustalié jakie sg faktycznie poszczegdlne elementy umowy, aby mozliwe byto ich
odrebne ujecie,

— dla kazdego z ustalonych elementéw umowy wymagane jest przypisanie
odpowiadajgcego mu wynagrodzenia,

— dla przychodéw z kazdego z rozpoznanych elementéw nalezy zastosowaé
odpowiadajgce mu zasady ujmowania przychoddéw.

Podsumowujac, przychody z takiej umowy nalezy ujaé odrebnie dla kazdego elementu, po
oddzielnej analizie spetnienia opisanych warunkoéw.

IDENTYFIKACJA ELEMENTOW UMOWY

W zwigzku z tym, ze poziom skomplikowania umoéw z nabywcami potrafi by¢ bardzo wysoki -
jedna umowa moze wymagaé ujecia przychodéw réznych rodzajéw, w odrebnych okresach
sprawozdawczych i bazujgc na réznych zasadach. Przemyslenie tego, jak najlepiej wydzieli¢
poszczegdlne elementy, jest kluczowe by dalszy proces rozpoznania i ujecia przychodéw
wynikajacych z uméw wieloelementowych zostat przeprowadzony prawidtowo.

Nalezy wiec wyodrebnié elementy, ktdre rdznig sie co do przedmiotu i charakterystyki
ekonomicznej, a takze stanowig niemozliwg do podzielenia cato$¢ i da sie je odrézni¢ od
pozostatych elementéw. Osobno ujete powinny byé¢ wiec przychody ze sprzedazy débr i
ustug, jednak w zaleznosci od sposobu przekazywania korzysci i ryzyk zwigzanych z dobrami.
Na przyktad dobra przekazywane jednorazowo, beda rozwazane oddzielnie od tych
dostarczanych w sposdb ciggly, czy tez w miare uptywu czasu. Nic nie stoi na przeszkodzie,
by na potrzeby uproszczen w ujmowaniu przychodéw taczyé poszczegdlne elementy umowy.
Konieczna jest jednak w tym przypadku ich jednorodnos$¢ co do rodzaju (dobra, ustugi), a
takze podobna charakterystyka ekonomiczna i ujmowanie wedtug tych samych zasad i w
tych samych okresach sprawozdawczych.

Jesli ten warunek jest spetniony, grupowanie przychoddw ze sprzedazy z tytutu tych
poszczegdblnych elementéw nie bedzie btedem.

PRZYKtAD

Spoétka produkuje i sprzedaje maszyny. Dla czesci klientéw wraz z maszyng oferowany jest
przeglad serwisowy po rocznym uzytkowaniu. Ponadto, czes$é klientéw decyduje sie na zakup
dostepu do wsparcia technicznego poprzez telefoniczny hotline w okresie gwarancji oraz
przedtuzenie gwarancji o kolejne 3 lata. W tej sytuacji mozna w umowie wyodrebnié
elementy:

maszyna,
przeglad gwarancyjny,
dostep do hotline,
przedtuzona gwarancja.

Do kazdego w tych elementéw w kolejnych krokach nalezy przypisa¢ odpowiednio ustalone
wynagrodzenie oraz ustali¢ moment ujecia przychodu w ksiegach.

WYNAGRODZENIE ZA POSZCZEGOLNE ELEMENTY UMOWY

Umowa wieloelementowa moze, ale nie musi okreslaé wynagrodzenia za poszczegdlne
elementy umowy. Jesli tak jest, to ustalenie wartosci sprzedazy dla danego elementu wynika
bezposrednio z umowy i nie jest konieczna dalsza analiza w tym zakresie. Co jednak w
sytuacji, gdy umowa okresla tylko kwote dotyczgca catosci sprzedazy, bez podziatu na
poszczegdlne elementy? W tym przypadku kwestia przypisania wynagrodzenia do
poszczegdlnych elementdw jest trudniejsza, ale nie niemozliwa. W celu ustalenia cen

Echo informuje Paristwa o wizerunku Rod| & Partner w mediach.



sprzedazy dla kazdego elementu mozliwe jest zastosowanie jednej z czterech metod
proponowanych przez KSR 15.

Pierwsza z nich to metoda poréwnywalnych ofert tego samego dostawcy. Podstawg ustalenia
ceny sprzedazy dla danego elementu jest cena oferowana przez tego dostawce w umowie ze
strong niepowigzang, dotyczacej pojedynczej sprzedazy tego elementu. Jezeli taka sprzedaz
u dostawcy wystepuje, wéwczas dostep do tych danych powinien by¢ najtatwiejszy i
procedura moze zajgé niewiele czasu. Moze sie jednak zdarzyé, ze dany dostawca sprzedaje
ten element tylko w potaczeniu z innymi. W takim przypadku poméc moze druga z
proponowanych metod, czyli metoda rynkowa, w ktérej bazuje sie na ofertach innych
dostawcéw z danego rynku, ktérzy sprzedajg pojedynczo takie lub podobne dobro. Na
podstawie dostepnych informacji z rynku przyjmuje sie wtedy odpowiednia cene sprzedazy
danego elementu.

Kolejng mozliwoscia jest metoda koszt plus marza. W tym przypadku kluczowe jest ustalenie
sumy kosztow, ktdre trzeba poniesé, by wykonaé dany element umowy. Nastepnie nalezy
doliczy¢ do niej marze z tytutu zysku, ktéra powinna by¢ ustalona w racjonalnej wysokosci. W
standardzie brakuje co prawda dokfadnej informacji na temat tego, co oznacza racjonalna
wysokosé zysku, jednak nalezy przyjaé, ze dostawca moze w tym celu wykorzystaé np.
znajomos¢ branzy czy specyfike danej kategorii ustug i na podstawie tego oszacowaé
mozliwy do realizacji poziom zysku. Tak ustalong warto$¢ przyjmuje sie w tej metodzie jako
cene sprzedazy danego elementu.

Ostatnig jest metoda rezydualna, ktdéra bazuje czesciowo na trzech pierwszych metodach.
Zaklada, ze elementy umowy, ktére da sie wycenié przy ich uzyciu - nalezy tak wtasnie
wycenié. Pozostatg cze$¢ wynagrodzenia nalezy przypisaé dla tego elementu, dla ktérego
ustalenie ceny sprzedazy zadng z tych metod nie byto mozliwe. Moze sie tak zdarzyé, jezeli
trudne jest wiarygodne ustalenie przecietnej ceny, poniewaz dostawca oferuje dane dobro w
bardzo réznych cenach dla poszczegdlnych nabywcéw lub jest ono wprowadzone do
sprzedazy od niedawna i sprzedaz nie odbywa sie po cenach rynkowych, a z wysokimi
rabatami. Po ustaleniu wartosci cen sprzedazy dla wszystkich elementédw umowy
wieloelementowej, mozliwe jest przejscie do kolejnego kroku procesu.

UJECIE PRZYCHODOW ZE SPRZEDAZY

Charakterystyczng cechg uméw wieloelementowych jest to, ze kazdy z jej elementéw moze
wymagacé ujecia jako przychdd ze sprzedazy wedtug réznych zasad i w r6znych momentach.

Dlatego gdy mamy juz ustalone poszczegdlne elementy umowy oraz cene ich sprzedazy,
pozostaje zajg¢ sie wtasciwym ujeciem przychoddw z tytutu sprzedazy kazdego z tych
elementéw odrebnie. Jest to o tyle Zzmudne, Zze kazdy pojedynczy element umowy wymaga
osobnej analizy i znajomosci réznych zasad.

W pierwszej kolejnosci nalezy ustali¢, czy dany element spetnia opisane wczesniej 5
warunkdéw ujecia przychoddw. Jesli odpowiedZ co do kazdego z nich jest twierdzaca, nalezy
dla danego elementu ustali¢ odpowiednig zasade ujecia przychodu, zgodnie z jego natura.
Na przyktad, jesli umowa wieloelementowa zawarta zostata w zakresie zaréwno sprzedazy
débr, jak i ustug budowlanych - nalezy odpowiednio zastosowac¢ zaréwno zasady opisane w
KSR nr 15, ale tez te opisane w innych standardach, miedzy innymi w KSR nr 3, ktéry dotyczy
niezakorniczonych uméw budowlanych. Dopiero po ustaleniu jakie konkretnie zasady w
danym przypadku majg zastosowanie, mozna w odpowiednim okresie i wartosci ujgé
przychdéd z tego tytutu w ksiegach.

Agata Pietrzak, kierownik projektu w Dziale Audytu w warszawskim biurze Rod| & Partner
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KOMENTARZ EKSPERTKI

Korczymy nasze spotkanie z Paristwem w ramach cyklu Zamkniecie roku. Specjalisci z RédI
& Partner starali sige zaprezentowac¢ Paristwu wybrane zagadnienia zwigzane z corocznym
procesem zamkniecia ksigg rachunkowych i sporzgdzeniem sprawozdania finansowego.

Zamkniecie ksigg i sporzadzenie sprawozdania finansowego sg procesem, ktéry poprzedzony
jest wieloma czynnos$ciami, w tym spisem z natury, procesem uzgodnienia i potwierdzenia
sald, dokonaniem odpowiednich wycen, skalkulowaniem odpiséw aktualizujgcych i rezerw,
kalkulacjg podatkow. Po ujeciu wszystkich operacji gospodarczych w ksiegach trzeba podja¢
decyzje dotyczacg prezentacji poszczegdlnych sald i grup transakcji w sprawozdaniu
finansowym, a takze w zakresie wymaganych ujawnien.

Jesli podmiot zobowigzany jest do badania sprawozdania finansowego lub jesli dobrowolnie
sie na nie zdecyduje, caly ten proces poprzedzony jest wyborem firmy audytorskiej, ktéra
przeprowadzi badanie. Biegly rewident uczestniczy w obserwacji inwentaryzacji, poznaje
jednostke, bada systemy kontroli wewnetrznej oraz przeprowadza wybrane testy
szczegodtowe. To wszystko dzieje sie najczesciej réwnolegle z wczes$niej opisanymi
czynnosciami poprzedzajgcymi sporzgdzenie sprawozdania finansowego.

W tym roku wspodtpracujac z bieglym rewidentem nalezy sie spodziewaé nowych, bardziej
pogtebionych zapytan, w szczegdlnosci dotyczacych systemoéw IT jednostki. Wynika to z
wymogoéw zmienionego standardu badania 315. Zastosowanie tego standardu bedzie réwniez
wyzwaniem dla samych bieglych rewidentow.

Jak co roku podmioty muszg sie zmierzy¢ z kalkulacja podatku dochodowego, co w sytuaciji
zmieniajgcych sie przepiséw zawsze jest wyzwaniem. W artykule obejmujgcym to
zagadnienie zebraliSmy najwazniejsze punkty na jakie nalezy w tym roku zwrdcié uwage.

W naszych artykutach, poza aspektami praktycznymi, poruszyli§my réwniez tematyke
zwigzang z odpowiedzialnos$cig za sprawozdanie finansowe, w tym w szczegdlnosci kontrole
wewnetrzng oraz tematyke dotyczaca obowigzkdéw rady nadzorczej w zakresie wspdtpracy z
audytorem.

W sprawozdaniu za rok 2023 nie ma jeszcze obowigzku prezentowania danych
niefinansowych (poza najwiekszymi podmiotami), jednak nalezy pamietad, ze to juz ostatni
dzwonek na rozpoczecie prac zwigzanych z przygotowaniem podmiotéw do tego procesu.
Wiecej na temat tego co nas czeka w najblizszej przysztosci znajdziecie Paristwo w artykule
poswieconym temu zagadnieniu.

Zagadnienia zwigzane z zamknieciem ksiag sa bardzo obszerne, a praca ksiggowych w tym
okresie szczegdlnie cigzka. Jesli natozymy na to wcigz trwajgcag wojne na Ukrainie, nadal
wysoka inflacje oraz ptynace, szczegdlnie z rynkédw zachodnich sygnaty dotyczace
spowolnienia gospodarczego to widzimy, ze sporzadzenie sprawozdania finansowego
prezentujgcego rzetelny obraz sytuacji jednostki i odpowiadajgcy na oczekiwania jego
adresatéw moze stanowi¢ wyzwanie. Mamy nadzieje, ze wiedza, ktdérg sie podzielilismy
rozwieje czes$¢ watpliwosci i pomoze sprawnie przejsé przez proces, czego Paristwu i nam
biegtym zyczymy.

Magdalena Ludwiczak, Partner, biegty rewident w poznarskim biurze R6dl & Partner
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